
Les techniciens du co� rage

Technico-commercial H/F
Doka France 

Poste basé à Nantes (44), France 
Acteur internationalement reconnu dans le développement, la fabrication  et la distrubution de systèmes de co� rage, 
Doka (6000 collabroateurs dans 70 pays) recrute un technico-commerical.

Vortre mission 
Vous avez pour mission de développer des projets techniques auprès d'entreprises de construction de votre secteur. Homme ou
femme de terrain, vou êtes en charge de promouvoir une o� re innovante de porduits et de services de co� rage. Vous
savez démontrer la valeur ajoutée de nos systèmes, appuyer vos porjets par votre connaissance du gros oeuvre et des techniques 
de construction. Vous proposez des solutions adaptées aux besoin de vos clients en vours basant sur les valuers fortes d'un 
groupe performant.
Appuyé par une équipe technique et commerciale, vous accompagnez le déroulement des di� érentes projects chez vos clients.
 
Profi l 

  De formation BAC+2 technique (BTS Bâtiment/TP ou DUT 
Génie Civil), vous possédez une double compétence dans 
le domaine du gros oeuvre et dans la commercialisation de 
produits techniques. Vous maîtrisez parfaitement la lecture 
de plans de construction.

  Vous aimez la variaté tant au niveau des interlocuteurs 
allant du chef de chantier au dirigeant, qu'au niveau des 
types de chantiers de construction. 

  Vous qualities relationnelles, votre autonomie, votre réacti-
vité et votre dynamisme sont les atouts vous permettant de 
réussir pleinment à ce poste.

  Vous avez démontré vos capacités à vous adapter à de 
nouvelles situations et à relever des défi s tant techniques 
que commerciaux. 

  Enfi n, une trés bonne maîtrese des outils bureautiques est 
exigée. 

Intéresé? Merci de postuler sur notre site internet rubrique carrière www.doka.com/carrière 
ou sur recrutement.france@doka.com
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